Business-to-business marknadsforing (kod 23018)

Tentamen 16 6.3.2004 kl. 9. Skrivtid: 4 timmar

Fragorna far bortféras, hjalpmedel &r inte tillatna.
Examinator: Maria Holmlund-Rytkénen

Denna tentamen kan ge maximalt 40 podng, varav 20 poang kravs for
godként vitsord.

Skriv svaren pa laslig svenska och gor dem uttémmande, vél
strukturerade, och utan svammel dar vasentliga aspekter framhévs. For
att illustrera svaren anvand exempel och figurer t.ex. fran férelasningar,
gastforelasningen, kurslitteratur, vningsarbeten, tidningar och/eller
egen erfarenhet. Notera att de olika fragorna kan ge olika manga
maximala poang.

1. Diskutera foljande figur som visar Toyotas leverantorsnatverk.
Anviand natverkssynséttets centrala begrepp, stryk gdma under
dessa i texten. (max 15 poédng)
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2. Diskutera de tre strategiska rollerna som inkép har i foretag. Ge
exempel ocksa. (max 15 poéng)

3. Diskutera och ge exempel pé olika anledningar till att affarsrelationer
ibland anses bli [snsammare 6ver tiden. (max 10 poéng)

Lycka till!




